
直销新人如何着手直销事业 

要想做个成功的直销人，首先要明白为什么做直销？大多数人的回答：为了挣钱

呀！不全对，但挣钱是很重要的目的之一。直销的确可以挣钱，但是你有没有问自己：

我准备挣多少钱？我准备用多长时间达到自己的目标？很多直销人在直销行业风风雨

雨数年，仍然一无所获。目标不明确是重要因素之一。下面和小编一起探讨新人如何

着手直销事业？ 

1.从事直销的人口： 

近年来全球参与直销工作的人数愈来愈多，女性及年轻人更成为直销的主力。目

前，全世界至少有上亿的人在从事直销工作，也就是每 50 个人中就有一个直销人的存

在，如果扣除未成年的非就业人口，则每 30 个人中就有一个直销人，这个数字是直销

业成功的最佳证明。 

2. 从事直销的原因： 

根据直销业的调查研究，大多数的人选择直销做为事业发展途径的原因，不外有

下列几点： 

①所得收入完全与自己努力得来的业绩成正比。 

②不必有良好的学历或工作经验。 

③没有钜额的资本与成本的要求与压力。 

④可以专业或兼职。 

⑤可以磨练个人自信心与独力自主的能力。 

⑥可自订工作时间和工作完成进度。 

⑦赢得收入及海外旅游奖励的机会。 

⑧享受成功的挑战及乐趣。 

⑨学习与人接触沟通的技能。 

3. 杰出直销人应具备的条件： 

⑴健康的身体 

⑵积极乐观的心态。 

⑶奉献投入的工作热忱。 

⑷接受挫折、焦虑、压力的能耐。 

⑸肯学习、且有不断追寻创新突破的决心。 

⑹敏锐的观察力和应变力。 

所以，选择从事直销事业，至少要对此 6 项条件做好自我评估，才不致落到事不

成、业不就的地步。 

4. 如何慎选直销公司：  

在认真评量自己的个性与能力是否适合直销工作后，接着就要慎选优良的直销公

司，以下提供几项原则，将助您选择适合自己的直销公司： 



①产品方面： 

1.公司的销售商品能否符合自己的兴趣，例如：化妆品、健康食品或文化出版品，

何者是自己较喜欢，同时容易向客户展示说明或示范使用的产品？ 

2.销售前是否有大批进货的配额或责任额？所进的商品如果卖不出去，或当放弃直

销工作时，公司有无要求「按合理价格买回」的规定？有无妥善的退货办法？ 

② 教育训练方面：  

1.确认加入公司时，是否有接受专业训练的机会，其中包括从工作说明会、晋 级

训练到组织发展的技术训练等，有无讲义、资料、文稿？要付费或免费？ 

2.参加时的资料袋、训练手册、商品目录、样品是否要钱？价格是否合理？ 

③公司方面： 

1.公司对未来收入的预估、过去直销商所得的统计是否属实？自己的销售佣金、 

管理辅导下线组织的奖金，以及其它奖助金的收入，如何计算？其它费用及权责义务

如何？有无夸大「快速、额外、轻易赚取大笔佣金」的说词？此点可向公司索取书面

资料，但最好是向加入已久的直销商多方面打听询问。 

2.公司有无完善、周全的商品售后服务及品质保证？售价是否易引起怀疑或争议？ 

3.公司负责人及高层管理者的经营理念，以及公司营运历史背景、形象如何？公司

的产品研发有无独创性 及竞争性？ 

4.公司是否加入产业公益组织？例如：直销协会或其它政府立案核准的法人团体？ 

以上各点将有助于您认清直销工作的特质、了解直销公司的性格；而这也是踏出直

销成功之路，最首要的步骤。 

 


