
直销人必看的成功秘笈（干货） 

很多新加入的伙伴，都希望获得成功，他们迫不及待的想要以最简单直接的方式

获得方法、技巧、能力，然后憧憬着一年内拿到宝马车、拿到别墅，带着家人环球旅

行。当所有人都津津乐道伙伴们的勤奋、上进的时候，殊不知他们已经被远远的甩在

起跑线。道理很简单，他们还不知道目的地在哪就开始跑，跑得再快，也很难达到目

标。 

   一件事情永远是“为什么做”比“怎么做”更重要!当你知道为什么要做的时候，

即使不教给你方法，你也会主动去学的。当你不知道为什么而做的时候，即使教给你

方法，你也会敷衍了事、交差应付的。 

   事业要成功赢在思想、胜在格局。而不是赢在方法，胜在技巧。什么样的思想就

会产生什么样的行为，什么样的格局就会导致什么样的结局。脑子想通了，脚就迈出

去了;心有多大，舞台就有多大。所以，在你起步直销事业之前，你首先要在你的大脑

里牢牢建立六个重要的思维： 

  第一：明确你的定位——为自己和家人做 

  直销是为自己和家人做，而不是为别人做; 

  直销是自主创业，成就人生的过程; 

    直销是经营一份事业，而不是从事一份职业。 

  事业不等于职业，为了解决柴米油盐而去工作的叫职业，为了解决吃喝拉撒而去

工作的叫职业，为了解决衣食住行玩而去工作的叫职业。为了实现你和家人的梦想而

去工作的叫事业，为了改变自己和家族的命运而去工作的叫事业，为了让自己过上有

钱有闲、自由自在的生活叫事业。 

  第二、紧盯你的梦想——梦想越大，成就越大 

  什么是梦想?梦想是深藏在我们内心深处的一种最深切的最强烈的渴望和需求，是

我们最想要的那个东西。世界上唯一可以不劳而获的就是贫穷，唯一可以无中生有的

就是梦想。不管是谁，他的一生中都有三大梦想：健康、自由和成就感。 

  什么是梦想?梦想是一系列价值的总和，实现了梦想就是你创造了一系列的价值。

主要包括责任价值和生命价值。责任价值就是你想对多少人负责，生活中有多少人需

要你?生命价值就是我这辈子到底想要什么?我现在有什么?我正在做什么? 

  当你有梦想时，车到山前必有路;当你有梦想时，船到桥头自然直;当你有梦想时，

办法总比困难多……梦想越大，成就越大。要想实现你的梦想，你必需要把你的梦想画

出来，写出来，这叫图像化和文字化。 

   第三、坚定你的信念——相信自己一定会成功 

  人最伟大的力量是来自于内心的力量。内心的力量来自于哪里呢?来自于你的信念。

直销事业的第一步是相信。本世纪心理学上最伟大的发现，堪称生命最伟大的秘密，



叫吸引力法则。什么叫吸引力法则呢?意思是事情会朝着我们想象的方向发展，也叫心

想事成、梦想成真。中国有句俗话叫想什么就会来什么，怕什么就会有什么。佛教上

叫因果报应，凡事发生必有因果，且有助于我。你当下的思想正在创造你的未来，吸

引力法则跟万有引力一样公正无私。 

  如果你心里百分之百的相信自己一定能成功，那么你所有的目标、行动、计划、

能力、方法、技巧都会朝着成功的方向努力。当有人说你没有能力时，你就说没有能

力我会借力;当有人说你没有朋友时，你就说我就是来交朋友的;当有人说你没有口才时，

你就说产品会帮我说话;当有人说你没有钱时，你就说正因为没钱我才来挣钱的。当你

相信自己成功时，你就会拒绝所有不利于你成功的要素。 

  第四、下定你的决心——全力以赴经营理想事业 

  所谓下定决心就是全力以赴，做任何事情都有三种态度，一是试试看，二是尽力

而为，三是全力以赴。很多人来到直销这个事业，马上就会说我没做过直销，没有这

方面的能力和经验。直销，不是看你有没有能力，而是看你有没有努力，看你懂不懂

得借力。用尽所有的方法和资源。 

  直销是压缩成功、浓缩人生的事业，我们用 3年时间挣别人 30 年所挣的钱，所以，

在这个三年当中，你要踏遍千山万水，走进千家万户，说尽千言万语，承受千辛万苦，

忍受千刀万剐，你才能拥有千军万马，享受千斤万两。从事直销事业，不要理由太多，

借口太多，决定了就去做，至少给自己一个努力的机会，不管这个机会最终带给我们

的是成功还是失败，那都是人生一道靓丽的风景线，因为经历就是财富。 

  一个不努力的人，别人想拉你一把，都不知道你的手在哪里。这个世界永远是这

样，邮局不努力，顺丰就愿意帮他努力;银行不努力，支付宝就愿意帮他努力;短信不努

力，微信就愿意帮他努力;商场不努力，淘宝天猫就愿意帮他努力。 

  第五、制定你的规划——直销事业长期经营的思维和格局 

  从事直销要有长期经营的思维和格局，你要规划出自己的奋斗目标，什么时候进

入什么阶段?达到多少收入?学会什么样的业务技能?3 个月后、6 个月后、1年后……这

叫规划。 

  第六、坚守你 

  世界著名的经济学家帕累托说过一句话，任何事业都是 80%人的失败，20%的人

成功。这就是我们常说的二八定律。从事直销事业，不是最强壮的人成功，也不是最

弱小的成功，而是最愿意坚持的人成功。直销事业的第一步是相信，第二步是坚持。 

  直销是压缩成功的行业，你要用 3 年的时间赚别人 30 年才能赚到的钱，这三年遇

到的挑战、问题和困难也会是别人 30 年当中所遇到的所有的问题和困难的总和。因为

压缩了成功，同时就压缩了困难。所以，你不坚持，你就撑不到成功的那一天。成功

是熬出来的，坚持、坚持、再坚持。 


