
直销菜鸟跟高手的差距在哪？



怎样从直销菜鸟转变成直销高手？在短期内把直销做起来是每

个直销人的梦想，不管你是带着什么样的目的加入直销，每位直销老

师都希望自己的事业能蒸蒸日上，但做直销的人这么多，并不是所有

人都可以成功，对直销人而言要怎么做才能让自己从菜鸟向高手靠近

呢？

“菜鸟”转变“高手”

1、要给自己制定目标，并努力朝着自己的目标去奋斗

不管我们从事什么岗位，要想让自己优于其他人一定要给自己制

定可行性目标，并朝着自己的目标一步步去努力。一个缺少奋斗目标

的人就好比大海中航行的船只没有指南针的指引，它永远找不到自己

要去的方向。直销人若能学会每年、每月、每周甚至是每天给自己制

定一个切实可行的目标，尽自己最大的努力去做好，天天坚持去做，

等一段时间下来你会发现自己的成长，你离自己最终的大目标也越来

越近，你会为自己所做的一切感到骄傲。

2、要让自己不断去学习，让自己具备足够的专业知识

从事任何行业都需要具备该行业的专业知识，你对一个行业越了

解，之后在发展事业的时候对自己的帮助就越大。你拥有了专业的知

识后再去邀约客户，去跟客户进行沟通都会变得很简单，你对直销行

业了解越多，你说服客户或者推荐产品的成功概率就越高。



3、当自己的目标确定以后要集中精力去做事

做一件事的时候能够全情投入也是高手跟普通人最大的区别。当

你能够把直销当做一份事业去做，你就不会被身边的其他事情所影

响，也不会一遇到困难就想着退缩。直销人要想取得成功，当你给自

己制定目标以后就要全身心的投入到其中，让自己为了这份目标不断

去努力。

4、做直销不能害怕吃苦，一定要有吃苦耐劳的精神

任何行业的成功都不可能那么随意，你想获取比别人更好的成绩

就应该付出更多的努力。你想取得多大的成就就应该付出多大的努

力，直销是先付出再有回报的事业，你光想成功而不投入时间跟精力

这只是天方夜谭。

5、学会拓展自己的人脉圈，不停息地编织人际关系网

做过直销的人都清楚人脉对自己事业的影响有多大，一个人如果

没有广泛的人脉作为支撑就算他能力再强，事业也是很难做大的。要

想让自己的市场不断壮大，一定要想办法去拓展自己的人脉圈，当你

认识的人越来越多了，你的事业自然就会越做越好。

6、注重个人执行力，效率越高成功的可能性就越大



直销绝不是你什么都准备好了再去做，它要的是你的执行力，如

果你总是拖拖拉拉，你再好的想法也会成为空想。直销精英跟普通经

销商最大的区别就是办事效率高，他们会在自己想到什么就立即去完

善去执行，也许你没有他们的优秀工作经验，但只要你提高自己的工

作效率，让自己办事不拖拉你也会有成功的一天。

7、直销成单不意味着工作结束，还要做好跟进工作

对直销人来说凡事及时做好跟进工作对自己的帮助还是很大的。

对上司、朋友、同事以及家人交代过的事情都要保持及时跟进，这样

才能让事情顺利的发展下去，有效的跟进是直销人必备的做事风格。
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